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Tipo contratual X Categoria classificatoria

As categorias classificatérias do contrato, que veremos adiante, ndo se confundem com os tipos
contratuais. O tipo contratual identifica o género de operacdo econdmica; qual o regime juridico
uniforme do contrato atribuido pela lei (tipo legal), pela jurisprudéncia (tipo jurisprudencial) ou por
comportamentos socialmente reiterados (tipo social). Por exemplo, se é contrato de compra e
venda, contrato de leasing, contrato de franquia, etc.

As categorias classificatdrias identificam as caracteristicas singulares do contrato. Por exemplo
, Se é contrato bilateral, unilateral ou plurilateral; oneroso ou gratuito; solene ou ndo solene;
principal ou acessorio; de execucao instantanea, diferida ou sucessiva; empresarial ou
existencial. ATENCAO: alguns critérios ndo existirdo, como o gratuito, ja que o contrato
empresarial sempre busca fim econémico.

1. Grau de vinculacao futura

Quanto ao grau de vinculacao futura (intensidade do vinculo entre as partes apés a celebracéo
do contrato), os contratos poderao ser:

e Contratos imediatos ou instantaneos: possuem pouca ou nenhuma intensidade de
vinculacao futura. Por exemplo, compra e venda de maquinario. ApGs a entrega das
respectivas prestacoes, as partes estdo desobrigadas e desvinculadas.

e Contratos societarios: possuem alto grau de vinculacdo futura. Permitem um maior
controle do negdécio, mas também deles surgem maiores responsabilidades e
engessamento. Por exemplo, contrato que constitui sociedade fornecedora. A partir deste
contrato, as partes passarao a constituir vinculo uma com a outra.

e Contratos hibridos: possuem grau médio de intensidade. Trazem salvaguardas, mas
também permitem liberdades (como de contratar novo fornecedor). Por exemplo, contrato
de fornecimento. Ele estabelece vinculo duradouro entre as partes mas nao as limita quanto
ao estabelecimento de semelhantes vinculos com terceiros.

2. Grau de positivacao

Quanto ao grau de positivacao (previsao no ordenamento juridico), os contratos podem ser
classificados em:

e Tipicos: tém previsdo em textos normativos. Por exemplo, contrato de compra e venda,
comodato, depdsito, franquia, concessédo mercantil, etc.

e Atipicos (puros): sem previséo legal e sem disseminag¢do no mercado.

e Socialmente tipicos: sem previsao legal (atipicos) e disseminados no mercado (pelos usos
e costumes).
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Critérios de qualificacdo do contrato como socialmente tipico: para ser considerado como tal, ou
seja, para ser estavel por meio do costume, o contrato deve ter:

Reconhecimento da funcdo econémica no mercado (papel do contrato na atividade
empresarial);

Difuséo e relevante pratica na sociedade;

Recepcédo do negdcio pela ordem juridica (doutrina e jurisprudéncia);

Clausulas também socialmente tipicas.

3. Abrangéncia do objeto

Ha contratos que envolvem tanta coisa que precisam ser desdobrados em outros contratos.
Assim, quanto a abrangéncia do objeto de que tratam, os contratos podem ser classificados em:

e Contratos-quadro (umbrella agreement): para formatar o negécio em linhas gerais
(“constituicio” da operacido econdmica). E contrato prévio e necessario em relacio aos
contratos-satélite.

e Contratos-quadro organizadores: vao organizar dada operacdo como um todo. Sao
celebrados simultaneamente com os contratos-satélite.

e Contratos-quadro regradores: ditam as regras e principios que deverdo imperar nos
contratos-satélite que ainda serdo celebrados no futuro.

e Contratos-satélite: celebrados para regrar questdes especificas do negdcio.

4. Grau de ligacéo

Quanto ao grau de ligacéo dos contratos, estes podem ser classificados em:

e Contratos independentes: existem por si sO (sdo independentes de outros contratos).
e Contratos coligados: ha dependéncia unilateral ou reciproca entre os contratos, que sao
ligados por um nexo funcional-econémico. As coligacdes podem ser:

o Coligacéao ex lege: decorre da lei. Por exemplo, contratos de cartdo de crédito
(financiamento, credenciamento e compra e venda).

o Coligacéao natural: decorre de natureza acessoria presumida (por exemplo, contrato
de garantia e o de aluguel de imovel) ou por indicacéo por circunstancias negociais (
por exemplo, coligacdo entre o contrato de permuta e de arrendamento de gado - Resp
985.531/SP)

RECURSO ESPECIAL. EMBARGOS A EXECUCAO. OFENSA AO ART. 535 DO CPC
NAO CONFIGURADA. AUSENCIA DE PREQUESTIONAMENTO. SUMULAS 282 E 356
DO STF. DISSIDIO JURISPRUDENCIAL. COTEJO ANALITICO. NECESSIDADE.
CONTRATOS COLIGADOS. UNIDADE DE INTERESSES ECONOMICOS. RELACAO
DE INTERDEPENDENCIA EVIDENCIADA. EXCEQAO DE CONTRATO NAO
CUMPRIDO. TITULO EXECUTIVO. INEXIGIBILIDADE. 1. N&o hé falar em negativa de
prestacao jurisdicional nos embargos declaratérios quando as instancias ordinarias
enfrentaram a matéria posta em debate na medida necessaria para o deslinde da
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controvérsia. A ofensa ao art. 535 do CPC somente se configura quando, na apreciacao
do recurso, o Tribunal de origem insiste em omitir pronunciamento sobre questao que
deveria ser decidida, e n&o foi, 0 que ndo ocorreu na hipétese dos autos. 2. A luz dos
enunciados sumulares 282/STF e 356/STF, é inadmissivel o recurso especial que
demande a apreciacdo de matéria sobre a qual ndo tenha se pronunciado a Corte de
origem. 3. A demonstracdo do dissidio jurisprudencial pressupée a realizacéo de cotejo
analitico a demonstrar a similitude fatica entre o acordéao recorrido e os julgados
paradigmas. 4. A unidade de interesses, principalmente econdmicos, constitui
caracteristica principal dos contratos coligados. 5. Concretamente, evidenciado que o
contrato de financiamento se destinou, exclusivamente, a aquisicdo de produtos da
Companhia Brasileira de Petrdleo Ipiranga, havendo sido firmado com o propésito de
incrementar a comercializagcdo dos produtos de sua marca no Posto de Servigo Ipiranga,
obrigando-se o Posto revendedor a aplicar o financiamento recebido na movimentacao
do Posto de Servico Ipiranga, esta configurada a conexao entre os contratos,
independentemente da existéncia de clausula expressa. 6. A relacdo de
interdependéncia entre os contratos enseja a possibilidade de arguicdo da excecao de
contrato ndo cumprido. 7. Na execucéao, a excecao de contrato ndo cumprido incide
sobre a exigibilidade do titulo, condicionando a acdo do exequente a comprovacao
prévia do cumprimento de sua contraprestacédo como requisito imprescindivel para o
ingresso da execucao contra o devedor. 8. Recurso especial desprovido.

e Coligacao voluntaria: estabelecida por disposicao contratual. Por exemplo, pode-se definir
gue o inadimplemento de um contrato leva ao inadimplemento de outro.

Critérios paraidentificacdo de coligacdo contratual

A fim de identificar se ha ou ndo uma espécie de coligacdo contratual, devemos observar os
seguintes aspectos:

e Insuficiéncia dos contratos especificamente tomados para abarcar a operacdo econémica;
¢ Pluralidade das partes;
¢ Diversidade temporal ou instrumental.

5. Negociacao originadora
Quanto a negociacao originadora, os contratos podem ser classificados em:
e De adesdo: quando o instrumento é redigido apenas por uma das partes, cabendo a outra
somente aceitar todos os termos ou nao realizar 0 negdcio.

e Negociados: quando todas as partes participaram ativamente dos termos contratuais,
negociando-os.

6. Interesse principal das partes

Quanto ao interesse das partes, o contrato pode ser classificado em:

e Contrato de prestacao: as partes tém interesse em uma prestacdo de dar, fazer, ndo
fazer. Por exemplo, contrato de compra e venda, contrato de prestacéo de servi¢os de
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manutencao;

e Contratos relacionais (contrato de colaboracao): ha estabelecimento de relacionamento
contratual. Uma relacéo de interdependéncia na qual o sucesso de uma parte gera
beneficio para a outra. A confianca, entdo, € necessaria. Por exemplo, franquia.

7. Grau de Poder econdmico

Ja vimos anteriormente que ndo ha espaco para discutir a hipossuficiéncia do empresario (exceto
no caso de aplicacdo da teoria finalista mitigada adotada pelo STJ, pela qual a empresa pode ser
considerada consumidora, aplicando-se a ela os direitos previstos no Cédigo de Defesa do
Consumidor, incluindo o equilibrio contratual).

Mas, de qualquer modo, podemos sempre identificar uma parte do contrato que possui menor
poder econémico dentro da contratacdo. Assim, quanto ao grau de dependéncia econémica do
contrato, estes podem ser classificados em:

e Contratos paritarios: contratos equilibrados, igualdade de poderio entre as partes (ex.
fornecimento de matéria-prima);

e Contratos com dependéncia econdmica: desequilibrio no poder de barganha por
caracteristicas negociais (ex. contrato de franquia). Realizacdo de investimentos
especificos (idiossincraticos), dificilmente sdo recuperados, pode-se observar a
hipossuficiéncia de uma parte;

o Dependéncia econdémica inerente ao contrato: franquia, distribuicdo, concesséo
mercantil, etc.;

o Dependéncia econémica oriunda de circunstancias negociais: investimento em
ativos especificos (custos idiossincraticos), insumos pereciveis, etc.

ATENCAO: deve-se ter cuidado com o abuso de dependéncia econdmica, no qual a parte com
malior poder de negociacao utiliza-se dessa vantagem para conseguir condicdes muito mais
vantajosas. Essa pratica faz parte do oportunismo contratual e ndo significa necessariamente a
existéncia de hipossuficiéncia (desvantagem concreta na hegociacao).
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